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团结协作，锐意进取，共创美好明天
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肥东县人大常委会李明浒副主任
一行来访调研
来源：法规事务部 赵易言
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来源：王洁
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顺利通过安徽瑞拜客户审计
来源：质量保证部 陶静静
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来源：刘浩
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顺利通过凯莱英（天津）客户审计
来源：质量保证部 陶静静
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来源：王洁
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西安金沃泰环保公司莅临来访
来源：质量保证部 陶静静
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来源：刘玉萍
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优秀事迹表彰—

关于质量奖励的通报
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来源：黄文婷
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华纳物料链的“半边天”
来源：质量保证部 陶静静
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来源：黄文婷
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循环水新应用实现节能突破
来源：设备工程部 王军
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来源：刘玉萍
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消防安全无小事，消防维保需重视
来源：安环部 刘洋
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来源：黄梦婷
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各种分离技术及应用
来源：工艺技术部 张磊

一、分馏、共沸和升华

图1 维生素B6中间体的合成路线
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二、重结晶、打浆纯化
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三、吸附分离、膜分离

四、根据分子结构特点构思分离方案
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图2 奥美沙坦酯的合成
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来源 ：王洁
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研发质量体系的顶层设计与基础逻辑
来源：康利华咨询 供稿：研发部 王成栋
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来源 ：刘浩
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提升食堂管理，增强员工保障
来源：人事行政部 黄梦婷
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来源：王洁
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如果GMP飞检来了，我们能应对吗？
来源：质量控制部 曹中炉

一、现场取证，查实物，核质量，必要时调查取证并对实物质
量状况进行现场确认或送检药检部门。

二、供应商审查情况，核对主要供应商的档案资料、资质，是
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否供应商为国家公布的飞检名单或质量公告名单或有投诉、不
良反应的名单中。

三、批记录中物料平衡、收率检查，通过物料平衡和收率的复
核，倒查相关的物料记录、检验记录，查物料流向。

四、检查批检验记录，以原料、成品、工艺中关键物料为重点
对取样、留样和全检情况进行检查。

五、抽查成品留样及检查销售记录，必要时核实销售单位情
况。
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六、核查原辅料购进发票，并与入库验收记录、生产使用记录
核对购进日期、购进数量、核查物料平衡情况。
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来源：刘玉萍
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样品检测结果差异大怎么办？
来源：质量控制部 翟晨倩

一、样品的均匀性。

二、设备或仪器的稳定性。
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三、测试方法的精密度。

四、平行样间的分析间隔。

五、平行样间的分析间隔。
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来源：黄文婷
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销售助理工作经验分享
来源：营销部 陈梅

一、专业知识很重要

二、客户关系搭建好

三、团队合作不能少

四、销售技巧掌握好

五、应对挑战不惧怕
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六、持续学习的态度

产品更新迭代迅速，销售助理需要保持持续学习的态度，不
断跟进新的药品、新的政策。只有不断充实自己，才能在激烈
的竞争中立于不败之地。

回顾这几个月的工作经历，我深感销售助理就是“交通员”，外
联客户，内联公司各部们，都要疏通协调好保持畅通。也深感
这一岗位的责任重大。不仅要具备丰富的专业知识，还要善于
与客户沟通、建立良好关系，同时保持不断学习和进步的态
度。总之，销售助理需要具备扎实的专业知识、良好的客户关
系、有效的销售技巧、团队合作的精神、应对挑战的勇气以及
持续学习的态度。在未来的工作中，我将继续努力，为公司创
造更多的价值，也为自己的职业生涯添砖加瓦。
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来源 ：黄梦婷
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技术分享专栏
RNA疗法先驱科学家Nature子刊发文：为什么一些

RNA药物比其他药物效果更好
来源：生物通 供稿：研发部 王成栋
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来源：刘浩
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项目申报政策分享专栏
安徽省专精特新冠军企业遴选办法

来源：法规事务部 赵易言

第一章 总则

第一条

第二章 申报条件

第二条
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第三条

第三章 遴选程序

第四条

第五条
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第六条

第七条

第四章 政策服务

第八条 对安徽省专精特新冠军企业依据有关政策给予资金奖
补。

第九条
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来可期

来

我

创
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造更加美好的明天！

们并肩勇往直前

一起奋斗吧
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